Kiindigung

mmer wieder passiert es, dal} Versiche-
Irungsvertreler Leuten, die bereits gut
und ausreichend versichert sind, eine
neue, angeblich bessere Versicherung ver-
kaufen wollen. Da heift es: vorsichtig sein
- denn die Verkaufsmethoden verstoBen
oft gegen die Wettbewerbs-Richtlinien.
Um sich Gehor zu verschaffen, stellen
sie sich mit Berufen vor, die sie eigentlich
gar nicht ausiiben. Beliebt ist der , Vermo-
gensberater - oder unter der Vorspiege-
lung einer Behorde, der ,Berufsberater”.

Z| Mitarbeiter sind Berater ihrer Kanden

srbeiten, lcben und wohnen in den meisten
Fiillen direkt in der Nachbarschaft ibrer Kun-
den. Deshalb kinnen Sie sich anch vertramens-
voll immer wieder an ihn wenden. Er ist fiir
seine Kunden immer zu sprechen!

Das Angebot, das er zu machen hat, kann
verlockend klingen, bis er zum SchluB doch
damit herausriickt, daB er Sie im Auftrag
einer Versicherung besucht.

Dann sind Sie am Zuge und sagen ihm
deutlich, daB Sie bereits iiber den Z{-
Jugendschutzbrief ausreichend abgesi-
chert sind und fiir Ihre Zukunft gesorgt ha-
ben. Den wird er gern sehen wollen, und
Sie zeigen ihm Ihren Vertrag. Spitestens zu
diesem Zeitpunkt verabschiedet sich ein
guter Versicherungsvertreter, weil er fest-
stellen muB, daB Sie bestens versorgt sind.

Aber es kann passieren, daB er bleibt |
und Ihnen riit, Ihren Z - Jugendschutz- | |

brief zu kiindigen, weil dieser angeblich
»bestimmten Anforderungen® nicht ge-
nigt, und bei ihm eine Lebensversiche-
rung abzuschlieBen. Da Sie sich aber mit
dem Z#-Jugendschutzbrief gut ver-
sorgt wissen, lehnen Sie ab und lassen sich
auch von einer Provision nicht locken, die
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Vorsicht

yor
falschen
Freunden

Nicht jeder freundliche
Versicherungsvertreter
meint es gut mit Ihnen.
Manche arbeiten mit
recht krummen Metho-
den. Damit Sie nicht
auf sie hereinfallen,
hier ein paar Tips

|

Den FuB schon in der Tiir? Da mcide vielleicht
Jjemand um jeden Preis, daB Sie eine Versicherung
abschliefen. Lassen Sie sich nicht iiberreden. Nur

 tungskosten). Dieser Verlust kann &

rief

er lhnen zusagt, wenn es zy e
schluf3 bei thm kommt.

Denn: was cr thnen nicht sagl, is
der ZMB-Jugendschutzbrief auf ¢
Berufsanfinger optimal als VorsOrgepl
zugeschnitten ist. Eine Lebensvery
rung schafft Kapital furs Alter, leisteg
nicht bei Unfall oder Invaliditit_ Ung
rade das ist jetzt fur Sie wichtig! [)esg
legt Z lsoviel Wert auf den Invaligi
teil mit seinen Spitzenleistungen,

inem

Seien Sie also auf der Hut, wenp Sichg
Versicherungsvertreter als 1

® Vermogensberater

@® Vertreter des Bundes der Steuenahk,
@® Unternehmensberater

® Vertreter der Kreishandwerkschaf

vorstellt.

Vorsicht, wenn man Thnen erklir, g
es gar kein Problem ist, eine bereits y,
stehende Versicherung zu kiindigen, §;
miussen wissen, daB Thnen dabei finangi
le Nachteile entstehen. Denn in denersy
Jahren ist der Riickkaufwert nicht sohog
daB Sie Geld zuriickbekommen. Ung
»Ruckkaufwert“ versteht man: die geleise:
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WM umfassend
Milren -Inm-lgl:nerundm

fir seime Knnden wird, bekomm erin verschit
denen Schulungen und Seminaren das not*

ten Beitrige abziglich der entstande“:
Kosten (z. B. die AbschluB- und Ver#

nicht durch eine angebotene Provision aui’
geglichen werden, die man Ihnen anble“.i

Skepsis ist auch geboten, wenn man’*
am Arbeitsplatz besucht oder Sie aul ¢
StraBe anspricht. g

Mit diesen Tricks arbeiten ,schwé”
Schafe“ der Versicherungsbranche - &
wenn Sie sie kennen!




